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     ДОКЛАД
за дейността на дружеството към 30.06.2009 год.
Въведение


От началото на 2009 год., в дружеството са се случили следните по-значими събития:

§ Приключи розова кампания – 2009 г.

§ Извърши се контролен одит на системата за управление по качеството от SGS София. 

§ Разработка на нови козметични продукти и актуализация на документация на съществуващи козметични продукти в съответствие с Наредба № 36;
1. Серия pro HAIR 

-
Лосион

-
Шампоан                                                  Етап Т3--1-Досие



                                                              Етап Т3--3-Внедряване

2. Серия глицеринови сапуни-19 бр



Етап Т1--1-Задание





Етап Т2--1-Лабораторна технологие



Етап Т3--1-Досие



Етап Т3--3-Внедряване



Етап Т4-    Редовно производство

3. Топки за вана –ароматерапия-6 бр



Етап Т1--1-Задание





Етап Т2--1-Лабораторна технологие



Етап Т3--1-Досие



Етап Т3--3-Внедряване

4. Актуализиране на документацията на:

-
Розов конкрет-разфасовка

-
Невен конкрет –разфасовка

-
Мускал розово масло




Етап Т3--1-Досие

5. Актуализиране на документацията за HERBAL SHAMPOO- 5 бр



Етап Т3--1-Досие

6. ТК-2 бр.Хонг-Конг



Предоставени мостри за одобрение от клиента.

7. ТС – Контратип на вносен соус

Предоставени мостри за одобрение от клиента.

8. Наливна парфюмерия- 73 броя



Етап Т1--1-Задание





Етап Т2--1-Лабораторна технология

През това полугодие на 2009 г., специалистите от отдел „Развитие” работиха по:

1. Изготвяне на документация за регистрация в: Русия- г-н МАДЖАРОВ

2. MSDS на етерични масла и конкрети за Фирма ТАЛОДЕРМА и  ВЕРИДИА

3. Участие в изложение – „ФЛОРА” и „АЛЕЯ НА ЗДРАВЕТО”

4. Избор на доставчик за ликорис блок .

5. Рекламна листовка за крем Лейдис Джой  нов дизайн.

6. Рекламна листовка за серия  кремове  Розе – нова серия

Приходи


Приходите от продажби към 30.06.2009 год. са 1853 хил. лв., в това число 1780 хил. лв. от продажба на продукция, 21 хил. лв. от извършени услуги и 50 хил. други приходи /от продажба ДМА 4 хил. лв., материали 21 хил. лв., от наеми 12 хил. лв. и други 13 хил. лв./


Съгласно изготвената и утвърдена бизнес програма на дружеството, приходите от продажби за полугодието трябваше да бъдат 1704 хил. лв., като преизпълнението  е 76 хил. лв., което се дължи на приходи от продажба на готова продукция. 


Приходите от продажби за същия период на 2008 год. са били 2332 хил. лв., което се дължи на продажбата на ДМА – почивна станция Баня.  Приходите от продажби само на продукция са 1283 хил. лв., или 497 хил. лв. по-малко спрямо текущия период. 


По-високия обем на продажбите през тази година се дължи на продажби на натуралните продукти от минали години. За полугодието на 2008 г. са реализирани 83 хил. от розово масло – за 2009 са 508 х. лв. През 2008 г. оборота от розов конкрет е 22 хил. лв. – 2009 г е 75 х. лв.
От друга страна продажбата на соуси за същия период на 2008 г. са 94 хил. лв., а през 2009 г. са 86 х. лв. – с 8 хил. лв. по-малко.


Оборотът през 2008 г. на козметичните продукти е 875 хил. лв., като продажбите за полугодието на 2009 г  са 791 хил. лв. – 84 х. лв. по-малко. 

Приходи от продажби на продукция

С най-голям дял в приходите от продажба на продукция са:

1. Козметични продукти – 824 хил. лв. /чист оборот/ или 46,29 % в.т.ч.


- кремове, балсами, тоалетни млека, душ гелове, лосиони, натурални глицеринови сапуни, ароматизатори, аромотерапия с различни видове масла, СЕРИА СПА, топки за вана, соли за вана и други.


С най-голям дял в продажбите за полугодието в козметиката са продуктите от серията Розе – 218 х. лв. 26,46% . На второ място са глицериновите сапуни 164 хил. лв. – 19,9 %, а след тях са серия „Лейдис джой” 161 хил. лв. – 19,54 %, разфасовани натурални води 121 хил. лв. – 14,68 % и ароматерапия 46 хил. лв. – 5,58 %, Сувенирни мускали 32 хил. лв. – 3,88 %, ароматизиращи перли 30 хил. лв. – 3,64 %.

Средната търговска отстъпка, която се дава на клиентите на козметика за полугодието е 11,4 % и е в размир 106 хил. лв. Представлява 5,96 % от общия обем на продажбите на продукция.

2. Натурални ароматични продукти 760 хил. лв. или 42,7 % в.т.ч.


- розово масло 56 кг – 508 хил. лв.

- розов конкрет 55,8 кг – 75 хил. лв.

- розова вода 17000 кг – 70 хил. лв.

- розово абсолю 40 кг – 92 х. лв.

- лавандулово абсолю 72 кг - 13 хил. лв.

3. Тютюневи соуси 14000 кг - 86 хил. лв. или 4,83 %;

4. Фруктови есенции за хранително-вкусовата промишленост – 3700 кг на стойност 52 хил. лв. или 2,92 %;

5. Натурални пропиленгликолови и спиртни екстракти, парфюмни композиции и други 58 хил. лв. или 3,26 %.

Графика за размера на приходите от продажби на продукция

 към 30 юни от 2006 до 2009 г.

[image: image2.wmf]
Разходите за заплати и осигуровки за периода са 530 хил. лв. и представляват 29,8% от приходите от продажби на продукция. Планираните разходи за труд са 520 хил. лв. или 10 х. лв. по-малко от действително изразходваните. За 2008 г. разходите за труд са били 527 хил. лв. и 41 % от продажбите на продукция. 

Средно списъчния състав на „Българска роза” АД към 30.06.2009 г. е 137 човека, а средната работна заплата e 621 лв., като за 2008 г. съответно 140 човека със средна рбатна заплата 631 лв. За полугодието на 2009 год. СРЗ се е намалила с 10 лв. – 1,6%.
От 137 човека, трима са по договори за управление, 9 майки, 9 временни работници по кампаниите, 3 неплатен отпуск и 113 човека постоянни работници и служители.

Към 30.06.2009 год., „Българска роза” АД гр. Карлово  реализира загуба в размер на 247 хил. лв.
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Ликвидност

Вземания от клиенти и доставчици

Вземанията към 30.06.2009 год., от предоставени аванси на доставчици и продадена продукция на клиенти е 745 хил. лв., а за същия период на миналата година те са били 871 хил. лв. По-малкия обем вземания от 126 хил. лв. се дължи на прекратеното авансиране за лавандула и усилията за намаляване обема на продажбите с разсрочени плащания. Друга причина обаче е и липсата на продажби на натурални продукти за периода май – юни 2009 г., за които обикновено плащането става през месец септември.
По-големи вземания от авансирани средства:

Ангел Павлов – 13 х. лв., Пълдин помфрид – 4 х. лв., ЗПК Китката – 10 х. лв., Румен Чонов – 18 х. лв., Ирина Тонева – 6 х. лв., За розов цвят – 11 х. лв., ЕТ Краси Байрев – 7 х. лв., Аполон-2003 – 9 х. лв. 

По-големите вземания от клиенти и доставчици:

Балкантекс АД – 52 х. лв., „Карфур” – 7 х. лв., „Валтен” ООД – 20 х. лв., „Българска роза – Валенсия” – 15 х. лв., „Пълдин помфрид” – 45 х. лв., „Сънрайс 08” – 82 х. лв., „Интермед 1” – 63 х. лв., „витамед груп” – 10 х. лв., ЕТ „Вемурд” – 14 х. лв.,                ЦЛВ-57 ЕООД – 12 х. лв., Сън Фикс ЕООД – 21 х. лв., „Нимекс груп” ООД – 15 х. лв., ЕТ Мива-2000 – 32 х. лв., „Розбио България” ЕООД – 16 х. лв., „Интертрейд” ЕООД – 7 х. лв., Титан Трейд ООД – 43 х. лв., Въоръжени сили Йордания – 22 х. лв., Ал Иман Трейдинг – 11 х. лв., ЕТ Костадин Чакъров-КИЧ – 5 х. лв. 

Задължения към клиенти и доставчици

Дългосрочни задължения: 


Към 30.06.2009 г., дружеството има дългосрочни задължения към „Интерлийз Ауто” – 35 х. лв. и „Лизингова компания” – 5 х. лв.

Краткосрочни задължения:


Краткосрочните задължения към 30.06.2009 г. на „Българска роза” АД са 2461 хил. лв., като за същия период на 2008 год., те са били 2400 хил. лв.
По-големите задължения към доставчици и клиенти са:


„Салина - 7” горива- 286 х. лв., „Интермед” ЕООД  - 102 х. лв., „ЕВН България”  – 8 х. лв., внос материали – 13 хил. лв., „Сънрайс 8” – 9 х. лв., „Промишлена енергетика” услуга – 10 х. лв., КООП Добрила-Д – 28 х. лв., „Хемофарма” материали – 19 х. лв., „АР - 95” торове – 17 х. лв., Сабри Алишов – 33 х. лв., Никола Тепеджийски – 9 х. лв., „Джамо комерс” – 24 х. лв., Богдан Богданов – 14 х. лв., „Агроексперт” ООД – 220 х. лв.
ІІ. Описание на основните рискове и несигурности, пред които е изправен емитентът през останалата част от финансовата година.
За отчетния период по-сериозно намаление на продажбите се наблюдава само при козметичните продукти. 
ІІІ. Информация за сключените големи сделки между свързани лица.

Към 30.06.2009 год., дружеството няма сключени големи сделки със свързани лица. 

На междинния финансов отчет на „Българска роза” АД гр. Карлово за второто тримесечие на 2009 год., не е направена одиторска заверка.
Този доклад е изготвен в съответствие с чл. 100о, ал. 4, т. 2 от ЗППЦК.
Изпълнителен директор:











Спас Видеив
� EMBED Word.Picture.8  ���





� EMBED CorelDraw.Graphic.8  ���





























[image: image4.emf] 

0

500000

1000000

1500000

2000000

2500000

3000000

продажби

продажби

1584120 2918913 1282517 1780452

2006 2007 2008 2009

[image: image5.emf] 

фин. резултат към 30.юни от 2006 - 2009 г.

-300000

-200000

-100000

0

100000

200000

300000

2006 2007 2008 2009

фин. резултат

_1254300223.doc
“  БЪЛГАРСКА   РОЗА  ”   АД   -   КАРЛОВО



_1030968596.unknown

