МЕЖДИНЕН ДОКЛАД

за дейността на „Българска роза”  АД 

през второ тримесечие на 2008 година
І. Информация за важни събития, настъпили през тримесечието и с натрупване от началото на финансовата година до края на съответното тримесечие, и за тяхното влияние върху резултатите във финансовия отчет.


От началото на 2008 год., в дружеството са се случили следните по-значими събития:
§ Приключи розова кампания – 2008 г.

§ Извърши се пререгистрация на фирмата по ISO;

§ Разработени са и са пуснати за продажба нови дизайни на съществуващи козметични серии;

§ Разработка на нови козметични продукти;
                             

1.Серия Кремове за ръце:

* Крем за ръце Лайка – подхранващ

* Крем за ръце Пелин – антибактериален

* Крем за ръце Равнец – омекотяващ

Протокол ТС 



За етап Т3-3
  

2.  Серия соли за вана – ароматерапия/

Лавандула, Роза, Гераний, Хвойна, 

Розмарин, Мента, Иланг-иланг, 

Сантал, Ветиверово, Лимоново/

Протокол ТС 



За етап Т3-1
3. Актуализиране на серия LADY’S JOY и 

    Серия ROSE

Протокол ТС 



За етап Т3-3 Т3-1
4. SPA ENERGY интензивно хидратиращ крем за лице

    
SPA ENERGY деликатен крем за около очи

  
    
SPA ENERGY регенериращ крем



  
SPA ENERGY освежаващ душ гел




   
SPA ENERGY ревитализиращ шампоан


  

    
ПАРФЮМ LADY’S JOY-MELODY


  
    
ROSE крем за около очи





            ROSE възстановяващ крем за лице 
            Натурални глицеринови сапуни-18 бр.



Протокол ТС



Етап т1-1



Протокол ТС



Етап т2-1



Етап т3-1



През второ тримесечие на 2008 г., специалистите от отдел „Развитие” работиха по изготвяне на документация за регистрация в: Китай, Канада, Турция

      

- Други дейности
Участие в изложения:
* Пловдивски панаир






*Розова кампания






* Пререгистрация на ISO 9000:2001-Ресертификационен одит от SGS 07-08.05.2008

Приходите от продажби към 30.06.2008 год. са 2332 хил. лв., в това число 1283 хил. лв. от продажба на продукция, 207 хил. лв. от извършени услуги / ишлеме розово масло 83 хил. лв. и ишлеме розов конкрет 95 хил. лв.  и други изработки 29 хил. лв./ и 838 хил. други приходи /от продажба почивна станция Баня 700 хил. лв., други ДМА 97 хил. лв., материали 31 хил. лв., от наеми 7 хил. лв. и други 3 хил. лв./


Съгласно изготвената и утвърдена бизнес програма на дружеството, приходите от продажби за полугодието трябваше да бъдат 2273 хил. лв., като преизпълнението  е 59 хил. лв., което се дължи на допълнителнти приходи от продажбата на ДМА с 367 хил. лв. и 


Приходите от продажби за същия период на 2007 год. са били 3038 хил. лв., като приходите от продажби само на продукция 2919 хил. лв., или 1636 хил. лв. повече спрямо текущия период. 


По-високия обем на продажбите през миналата година се дължи на по-бързите продажби на натуралните продукти от розовата кампания. Така например за полугодието на 2007 г. са реализирани 1159 хил. от розово масло, 312 хил. лв. от розов конкрет и 44 хил. лв. розово абсолю.


От друга страна продажбата на соуси за същия период на 2007 г. са 289 хил. лв., или със 195 хил. лв. повече.


По-висок оборот през 2008 г. бележат само козметичните продукти със 163 хил. лв., като продажбите за полугодието са 875 хил. лв., а за същия период на 2007 г. са били 712 хил. 
С най-голям дял в приходите от продажба на продукция са:

1. Козметични продукти – 875 хил. лв. /чист оборот/ или 68 % в.т.ч.


- кремове, балсами, тоалетни млека, душ гелове, лосиони, натурални глицеринови сапуни, ароматизатори, аромотерапия с различни видове масла и други.


С най-голям дял за полугодието в козметиката остават глицериновите сапуни 189 хил. лв. – 22 %, серия „Розе” 172 хил. лв. – 20 % , серия „Лейдис джой” 160 хил. лв. – 18 %, разфасовани натурални води 92 хил. лв. – 11 % и ароматерапия 47 хил. лв. – 5 %, Сувенирни мускали 57 хил. лв. – 7 %, ароматизиращи перли 48 хил. лв. – 5 %.

Средната търговска отстъпка, която се дава на клиентите на козметика за полугодието е 12 % и е в размир 120 хил. лв и представлява 9 % от общия обем на продажбите.

2. Натурални ароматични продукти 167 хил. лв. или 13 % в.т.ч.


- розово масло – 83 хил. лв.

- розов конкрет – 22 хил. лв.

- розова вода – 25 хил. лв.

- тютюнево абсолю – 29 хил. лв.

- лавандулово абсолю 7 хил. лв.

3. Тютюневи соуси - 94 хил. лв. или 7 %;

4. Фруктови есенции за хранително-вкусовата промишленост – 66 хил. лв. или 5 %;

5. Натурални пропиленгликолови и спиртни екстракти, парфюмни композиции и други 81 хил. лв. или 6 %.

За периода дружеството отчита брутна печалба 215 хил. лв. 
Вземания от клиенти и доставчици

Вземанията към 30.06.2008 год., от предоставени аванси на доставчици и продадена продукция на клиенти е 871 хил. лв., а за същия период на миналата година те са били 634 хил. лв. По-големия обем на вземанията от 237 хил. лв. се дължи на авансирани суми за лавандула, копър и завишения обем на продажби с разсрочени плащания.
По-големи вземания от авансирани средства:

Кооп. Добрила-Д – 20 х. лв., Ангел Павлов – 25 х. лв., ППЗК Единство – 40 х. лв., ЗПК Китката – 10 х. лв., Румен Чонов – 18 х. лв., Ирина Тонева – 6 х. лв., Никола Тепеджийски – 6 х. лв., ЕТ Краси Байрев – 7 х. лв., Аполон-2003 – 15 х. лв. и внос материали – 22 хил. лв.
По-големите вземания от клиенти и доставчици:

ЕТ Рейдинг – 9 х. лв., ЕТ Вемурд – 14 х. лв., ЦЛВ-57 ЕООД – 24 х. лв., Сън Фикс ЕООД – 30 х. лв., ЕТ Богданов – 7 х. лв., ЕТ Мива-2000 – 29 х. лв., Титан Трейд ООД – 21 х. лв., Въоръжени сили Йордания – 22 х. лв., Ал Иман Трейдинг – 11 х. лв., ЕТ Костадин Чакъров-КИЧ – 7 х. лв., МИЕ ИА ФАР – 69 х. лв., ЕТ Класса – 10 х. лв., Новаком – 25 х. лв., 
Просрочени вземания: 

Въоръжени сили на Йордания – 22 х. лв., „Новаком” ООД – 25 х. лв., „АЛ Иман Трейдинг” – 11 х. лв., ЕТ „КЛАСА” – 10 х. лв.

Задължения към клиенти и доставчици


Дългосрочни задължения: 


Към 30.06.2008 г., дружеството има дългосрочни задължения към „Интерлийз Ауто” – 49 х. лв., „Хипо Алпе” – 10 х. лв. и „Лизингова компания” – 17 х. лв.


Краткосрочни задължения:


Краткосрочните задължения към 30.06.2008 г. на „Българска роза” АД са 2759 хил. лв., като за същия период на 2007 год., те са били 2561 хил. лв.


По-големите задължения към доставчици и клиенти са:


„Розбио България” – розово масло – 11 хил. лв.,  „Салина - 7” горива- 204 х. лв., „Натурела трейд” ООД  - 5 х. лв., „ЕВН България”  – 5 х. лв., внос материали – 38 хил. лв., „Благоевград БТ” продукция – 194 х. лв., „Промишлена енергетика” услуга – 10 х. лв., КООП Добрила-Д – 65 х. лв., ЗП „Богдан Богданов” – 13 х. лв., „Финокем” материали – 8 х. лв., „АР - 95” торове – 21 х. лв., Сабри Алишов – 20 х. лв., „П И К Ко” материали – 8 х. лв., „Инком” АД – 11 х. лв., „Тетра” ООД материали – 12 х. лв., „Флора Трейд” – 10 х. лв., „Агроексперт” ООД – 37 х. лв., „Джакомо комерс” ООД – 8 х. лв., 

ІІ. Описание на основните рискове и несигурности, пред които е изправен емитентът през останалата част от финансовата година.
За отчетния период намаление на продажбите се наблюдава само на тютюневи соуси. Това се дължи на обективни за дружеството фактори, върху които едва ли би могло да се влияе съществено. Увеличение цените на тютюневите изделия и внасянето на по-евтини цигари, както и масовата кампания за забрана на тютюнопушенето на обществени места, води до намаляване приходите от продажби на соуси със 194 хил. лв. спрямо второто тримесечие на 2007 год. 

Най- вероятно приходите от този продукт ще продължават да падат в бъдеще.
ІІІ. Информация за сключените големи сделки между свързани лица.

Към 30.06.2008 год., дружеството няма сключени големи сделки със свързани лица. 


На междинния финансов отчет на „Българска роза” АД гр. Карлово за второ тримесечие на 2008 год., не е направена одиторска заверка.

Този доклад е изготвен в съответствие с чл. 100о, ал. 4, т. 2 от ЗППЦК.

Изпълнителен директор:











Спас Видеив
